
Vertriebs- & Weingutsorganisation (m/w/d) – Wein, Vertrieb & Organisation aus einer Hand 

Beim Weingut Bergdolt-Reif & Nett verbinden wir hochwertige Weine mit echter Leidenschaft, Tradition und einem modernen 

Blick auf Vermarktung. 

Damit im Hintergrund alles genauso gut läuft wie im Glas, suchen wir eine Persönlichkeit, die Vertrieb und operative Abläufe 

aktiv mitgestaltet und weiterentwickelt. Voraussetzung für die Position ist ein Abschluss im Bereich Weinbau und Oenologie 

(B.Sc., M.Sc. oder MBA). 

 

Ihre Rolle – vielseitig, nah dran & mit Verantwortung 

Sie sind die zentrale Schnittstelle zwischen Vertrieb, Kunden und internen Abläufen: 

• Sie organisieren und steuern unsere Büro- und Verwaltungsprozesse  

• Sie betreuen unsere Kunden – persönlich im Weingut, telefonisch und digital  

• Sie gewinnen neue Kunden und entwickeln bestehende Beziehungen weiter  

• Sie präsentieren unsere Weine auf Messen, Events und bei Kundenterminen  

• Sie verantworten Angebote, Aufträge und Verkaufsabschlüsse  

• Sie planen und setzen Vertriebsmaßnahmen deutschlandweit um  

• Sie behalten Logistikprozesse im Blick – vom Versand bis zur Auslieferung  

• Sie analysieren Kennzahlen und optimieren unsere Vertriebsperformance  

• Sie sorgen dafür, dass Vertrieb, Lager und Service reibungslos zusammenspielen  

 

Ihr Profil – strukturiert, kommunikativ & mit Antrieb 

• Kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation  

• Erfahrung im Vertrieb, idealerweise in Wein, Food oder Genussmitteln  

• Organisationstalent gepaart mit einer pragmatischen Hands-on-Mentalität  

• Freude am Kundenkontakt und sicheres Auftreten  

• Bereitschaft zu Reisen und gelegentlichen Einsätzen am Wochenende  

• Selbstständige, strukturierte Arbeitsweise  

• Teamgeist, Flexibilität und ein gutes Gespür für Abläufe  

 

Was Sie bei uns erwartet 

• Eine abwechslungsreiche Schlüsselposition mit viel Gestaltungsspielraum  

• Ein dynamisches, qualitätsorientiertes Umfeld in einem etablierten Weingut  

• Direkter Einfluss auf Vertriebserfolg und betriebliche Abläufe  

• Flache Hierarchien und schnelle Entscheidungswege  

• Raum für eigene Ideen und Weiterentwicklung  

 

Lust, Wein nicht nur zu verkaufen, sondern aktiv mitzugestalten? 

Dann freuen wir uns darauf, Sie kennenzulernen! 

Bitte senden Sie Ihre Bewerbung an: 

 

Weingut Bergdolt-Reif & Nett 

Katja Nett 

Dudostr. 2, 67435 Duttweiler/Pfalz 

E-Mail: katja.nett@weingut-brn.de 

Homepage: www.nett-weine.de 
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